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Highlights Q1 2023

UMSATZ

4.527 Mio. EUR
-1,0% vs. VJ
(fx adj.)

ROHERTRAG 

1.046 Mio. EUR
-0,3% vs. VJ
(fx adj.)

EPS

1,40 EUR

Operatives EBITA

1,3–1,5 Mrd. 
EUR

Umsetzung 
schreitet voran
Rückkauf im März 2023 gestartet

OPERATIVES EBITA

345,1 Mio. EUR
-13,1% vs. VJ
(fx adj.)

Mehr als  neun Mal so hoch wie der 
Vorjahreswert

~449 Mio. EUR
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„Strategy to Win” GJ 2023 PROGNOSE 
BESTÄTIGT

AKTIENRÜCKKAUFFREE CASHFLOW

Detailliertes Update an 
Kapitalmarkttag im Herbst

Voll auf Kurs

Q1 2022: 1,61 EUR
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Brenntag hat die herausfordernden makroökonomischen 
Bedingungen auch in Q1 2023 gut gemeistert 

 Makroökonomisches Umfeld weiterhin herausfordernd

 Geopolitische Unsicherheiten und ausgeprägte 
Inflationstendenzen

 Normalisierung der globalen Lieferketten sowie 
Erwartung zukünftig niedrigerer Preise

 Anhaltende Maßnahmen zur Bestandskontrolle bei 
unseren Kunden

 Brenntag profitiert von der hohen Diversifizierung seines 
Produktportfolios und Lieferanten

 Bessere Leistung in Q1 2023 bei Umsatz (Top-Line) und 
Ertrag (Bottom-Line) im Vergleich zu Q4 2022 

 Allmähliche Mengenverbesserungen auf Konzernebene 
und leicht positive Entwicklung zum Ende des ersten 
Quartals

Da sich die Märkte weiter normalisieren, wird sich Brenntag auf seine Kernkompetenzen konzentrieren und diese 
einsetzen, um sich bietende Marktchancen bei Brenntag Specialties und Brenntag Essentials zu nutzen.



Kennzahlen Q1 2023:
Operative EBITA-Brücke1)

1) Berechnungen basieren teilweise auf Annahmen des Managements; Effekte basieren auf gerundeten Zahlen 

M&A-BeitragWährungseffekte Organisches Wachstum

Herleitung – Operatives EBITA-Wachstum (fx adj.)
in Mio. EUR

Segmente – Operatives EBITA-Wachstum (fx adj.)
in Mio. EUR
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-13% -26% +3% -13%

394

3 2

-54

345

Q1 2023Organisches
Wachstum

M&A
Beitrag

Währungseff.Q1 2022 Q1 2023Brenntag
Specialties

Q1 2022 Alle anderen
Segmente

Brenntag
Essentials

345

0

394 -53

1

1

-56
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Kennzahlen Q1 2023:
Brenntag Specialties

Fokusindustrien (GP dev.)

Nutrition

Pharma

Personal Care/HI&I

Water Treatment

Material Science

Lubricants

Operatives EBITA-Wachstum1)

1) Wachstumsraten sind um Währungseffekte bereinigt; Angaben basieren auf gerundeten Zahlen 

EMEA AMERICAS

-24% -20%

-42%

APAC
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Ergebnisse von Brenntag Specialties entsprachen den Erwartungen und 
der Prognose für das Gesamtjahr

Rohertrag von 388,2 Mio. EUR, ein Rückgang um 9,2%

Op. EBITA von 153,0 Mio. EUR, ein Rückgang um 26,2%

Fokusindustrien wie Nutrition und Personal Care/HI&I konkurrieren mit  
hohen Vorjahreswerten

Geringe Bauaktivitäten wirken sich zusammen mit hohen Zinssätzen auf 
Material Science aus

Starke Leistung von Pharma konnte aufgrund seiner geringeren Größe die 
schwächere Leistung des Gesamtportfolios nicht ausgleichen

Makroökonomisches Umfeld durch inflationäre Kostenentwicklung 
geprägt



Kennzahlen Q1 2023:
Brenntag Essentials

Operatives EBITA-Wachstum1)

EMEA LATEINAMERIKA

NORDAMERIKA

+11% -39%

+12% -75%

APAC

7 1) Wachstumsraten sind um Währungseffekte bereinigt; Angaben basieren auf gerundeten Zahlen 

Brenntag Essentials zeigte eine starke Leistung und erzielte ein 
vielversprechendes Wachstum in Q1 2023

Rohertrag von 648,1 Mio. EUR, ein Anstieg um 5,9%

Op. EBITA von 224,3 Mio. EUR, ein Anstieg um 3,2%

EMEA und Nordamerika besonders stark

Ergebnisse in EMEA und Nordamerika sind vor allem auf einen höheren 
Rohertrag/Einheit-Beitrag zurückzuführen

APAC verzeichnet in allen Regionen eine geringere Nachfrage; 
wirtschaftliche Erholung in China noch nicht spürbar

Makroökonomisches Umfeld durch inflationäre Kostenentwicklung 
geprägt
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„Strategy to Win”  - Update beim Kapitalmarkttag im Herbst 2023 

Kapital-
markttag
2023 im 
Herbst

 „Strategy to Win" ist die zweite Phase der erfolgreichen Transformation von Brenntag

 Förderung der zunehmenden Unabhängigkeit von BES und BSP mit dem Ziel, nachhaltiges Wachstum zu 
beschleunigen und die Digital-, Daten- und Excellence-Transformation von Brenntag sowie die 
Nachhaltigkeits- und M&A-Strategie voranzutreiben

 Fortführung des Aufbaus von Fähigkeiten und strukturellen Anpassungen bei gleichzeitiger Festlegung und 
Umsetzung der erforderlichen Änderungen in der operativen Geschäftsstruktur

 Prüfung der jeweiligen operativen Geschäftsstruktur und Portfolio-Zusammensetzung, um künftige 
strategische Optionen für beide Geschäftsbereiche gemäß Leitlinien unserer Wachstumsstrategie zu schaffen

Horizon 2 – „Strategy to Win”

 DiDEX macht Brenntag zu einem daten- und 
technologieorientierten Unternehmen und 
Branchenführer

 Unser DiDEX-Programm hat bereits 
Salesforce-Anwendungen für mehrere Pilot-
Regionen eingeführt, darunter in Great Lakes / 
USA

DiDEX

 Weiterhin jährliche M&A-Ausgaben in Höhe von 
rund 400 bis 500 Mio. EUR geplant 

 3 Akquisitionen in Q1 unterzeichnet/ 
abgeschlossen, u.a. Kauf der Aik Moh Group; 
hierdurch deutlicher Ausbau der Präsenz bei 
Industriechemikalien und Mehrwert-
dienstleistungen in Südostasien

M&A 
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„Sustainability Insights“: Neues Magazin gibt Einblicke in 
Brenntags vielfältige Nachhaltigkeitsinitiativen

Nachhaltigkeitsziele für 2023Beispiele für Brenntag-Initiativen

Recycling von hochwertigen 
Kunststoffen

Bewertung physischer 
Klimarisiken

• Beratung von Kunden 
zum Aufbau einer 
eigenen 
Kreislaufwirtschaft

• Beispiel: Recycling 
von Kunststoff-
Wertstoffen aus
industrieller
Produktion

• Analyse des 
Gefährdungspoten-
zials einzelner 
Standorte hinsichtlich 
wetterbedingter 
Risiken

• Ermöglicht präventive 
Vorsichtsmaßnahmen

1) TRIR = „Total Recordable Injury Rate” 

Anteil 
nachhaltiger 
Lösungen für 

Kunden ausbauen

CO2-Emissionen um 12,6% ggü.  
Basisjahr 2020 reduzieren

Konzern-
unfallquote 

(TRIR) 1) < 2,65

Magazin-Veröffentlichung: 10. 05.2023

Suche nach Natrium-
Alternative

 Täglicher Salzkonsum 
bei Europäern 
deutlich über der 
Empfehlung der WHO

 Projekt „Shift-Salt“ für
nachhaltigeren und 
gesünderen 
Salzkonsum



Ausblick 2023:
Gut positioniert in einem weiterhin herausfordernden Umfeld

 Geopolitische und makroökonomische Rahmenbedingungen bleiben herausfordernd
 Anhaltender Inflationsdruck erwartet

Makro-Umfeld

Kommentare

 Prognose beinhaltet erwartete Effizienzverbesserungen durch die Umsetzung der Maßnahmen 
der „Strategy to Win“

 Prognose beinhaltet Ergebnisbeiträge aus bereits abgeschlossenen Akquisitionen und die 
Annahme, dass die Wechselkurse zum Zeitpunkt der Veröffentlichung der Prognose stabil 
bleiben

Prognose 
Operatives 
EBITA

Zusätzliche 
Informationen

 Sensitivität (GJ Basis): Delta von EUR/USD +/- 1 Cent = ~ -/+ 10 Mio. EUR op. EBITA
 Steuerquote: 26-28% 
 Capex 2023: ~350 Mio. EUR

 Prognose für operatives EBITA im Geschäftsjahr 2023 von 1,3-1,5 Mrd. EUR bestätigt
 Dies entspricht einem operativem EBITDA von 1,6-1,8 Mrd. EUR

10 Die Wechselkursannahmen basieren auf den Kursen zum Zeitpunkt der Veröffentlichung der Prognose im März 2023
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!

Gerne 
beantworten 

wir Ihre Fragen!

Christian Kohlpaintner 
CEO

Kristin Neumann 
CFO
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